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Mitarbeiter Vertriebsaußendienst (m/w/d) 
für unsere CO2-Schneestrahltechnik  
 
Typische Aufgaben: 
 

 Kundenakquise und -betreuung international 
 Angebotserstellung und Vertragsverhandlungen: Ausarbeitung von 

Angeboten und Führen von Verkaufsgesprächen bis zum Vertragsabschluss 
 Organisieren und Durchführen von Versuchen in unserem Technikum und bei 

Kunden vor Ort 
 Marktbeobachtung: Analyse von Marktgeschehen und 

Wettbewerbsaktivitäten 
 Pflege enger Beziehungen zu bestehenden und potenziellen Kunden, 

kontinuierlicher Support und Unterstützung auch bei der Fehlerbehebung 
 Repräsentation und verkaufsfördernder Maßnahmen: Vertretung des 

Unternehmens auf Messen und Branchenveranstaltungen  
 Regelmäßiges Reporting über Verkaufsaktivitäten und Ergebnisse 

 
Persönliche Fähigkeiten: 
 

 Ausgeprägtes technisches Wissen und Verständnis für die zu verkaufende 
Produkte 

 Kommunikations- und Verhandlungsgeschick: Fähigkeit, klare Argumente zu 
präsentieren und wirkungsvolle Verhandlungen zu führen. 

 Kundenorientierung: Kundenbedürfnisse erkennen und passende Lösungen 
anbieten 

 Kaufmännisches Verständnis: Gutes Gespür für Zahlen, Konditionen und das 
wirtschaftliche Umfeld 

 Organisations- und Planungsfähigkeit: Effiziente Planung und Durchführung 
von Vertriebsaktivitäten 

 Belastbarkeit und Zielorientierung: Motivation, Verkaufsziele zu erreichen und 
auch unter Druck Leistung zu bringen und dabei mehrere Prioritäten und 
Fristen zu berücksichtigen 

 Fähigkeit selbstständig und im Team zu arbeiten  
 Hohes Verantwortungsbewusstsein und Flexibilität  
 

Ausbildung und Qualifikationen: 
 
 Bachelor-Abschluss in einem technischen Bereich (Umwelttechnik, 

Verfahrenstechnik oder ähnliches) 
 Kenntnisse von Verkaufstechniken und -strategien 
 Beherrschung der Microsoft Office Suite, einschließlich Word, Excel und 

PowerPoint 
 Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 
 Gültiger Führerschein und Reisebereitschaft 

 
 Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!  

Bitte senden Sie diese an: 
bewerbung@acp-systems.com 
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